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　2010ー 2011年度テーマ
R . I . テ ー マ	 「地域を育み、大陸をつなぐ」
	 	 R . I . 会 長	 Ray  Klinginsmith
	 	 地区ガバナー	 上 　野　　　操
クラブテーマ	 「楽しいクラブ、ためになるクラブで25周年を祝おう」	
	 	 クラブ会長	 古 　谷　輝　彦

今後の卓話予定

本日の卓話

５/ ４	 祝　日
５/ 11	「今こそ笑いは力になる」	 ㈱テレビランド代表取締役　沢田隆治様
			   紹介者　折原君

「びんざさらのお話　パートⅠ」	 海内栄一君
			   紹介者　折原　隆君

前回（4/20　1218 回例会）の記録
来　訪　者　紹　介（1218回例会）

	総会員数	 休　会	 出席免除	 出　席	 欠　席	 出席率	 修　正　出　席　率

	 46 名	 1 名	 3 名	 37 名	 5 名	 88.10％	 1216 回例会修正　欠席 1 名・出席率 97.67％

出　席　報　告（1218回例会）

◆ゲスト	 ２名	 ㈱ミスターエム　村松　勝 様
	 	 吉田隆太 様
◆ビジター	 ０名	

会長報告＜古谷会長＞
・今年度２回目の炉辺会合が本日のＤグ
ループより始まります。

　今回の炉辺会合のテーマは
１．東日本大震災が日本を襲ったとき、
企業経営者としていかに対応し、企業
管理されたか、すべきか
２．本年度の最重要課題である会員増強
について、その経緯と継続的な活動認
識の持続、今後の増強について

という大変重要なテーマとなっておりま
す。
特に、会員増強においては大変厳しい経
済環境にあるかと思いますが、今会員拡
大の努力をやめてしまうと、次の会員増
強活動が難しくなるだけでなく、クラブ
の活力を維持していく上でも大きな課題
を先送りしてしまうことになります。
会員各位の協力を宜しくお願いいたしま
す。

東日本大震災で被災された皆様に一日も早い平和と復興がおとずれますように
お祈り申しあげます。このような時こそ、我々ロータリアンは『四大奉仕』を実行・
実践しましょう。明日の日本と世界はみんなの手の中に！

幹事報告＜原田幹事＞
・例会臨時変更のお知らせ

　東京あすかロータリークラブ
　４月26日（火）移動例会→通常例会



委員会活動
＜次年度海内会長＞
・７月25日㈪にガバナー公式訪問クラブ協議
会があります。今回は浅草ＲＣと合同で開
催されます。詳細は決まり次第ご案内いた
します。

＜次年度幹事＞
・昨日 19日 椿山荘において、地区協議会が

開催されました。
　内容につきましては、後日報告書が配布さ
れますので、お読みください。

卓　話

＜親睦活動委員会＞
・太田さん、浜中さんの歓迎会を行います。
　ご参加の程お願いいたします。
　日　時：平成 23 年５月 18 日　水曜日
　　　　　午後６時 30 分より
　場　所：川松別館
　　　　　台東区雷門 2- 15- 7
　　　　　TEL. 0 3 - 3 8 4 1 - 2 3 4 5
　会　費：8,000 円

㈱ミスターエム　　　　　
　村　松　　　勝　様

紹介者　折原　隆 君

「30 分で学ぶマーケティングの基礎知識」

ニコニコボックス
＜古谷会長、原田幹事、関原、太田、藤田＞
・村松勝様、太田隆太様、本日の卓話「30分
で学ぶマーケティングの基礎知識」楽しみに
しております。どうかよろしくお願いします。

＜浜中、柘、岩田、井田＞
・がんばれ東日本被災地！ がんばろう日本！
＜長堀、藤掛、潮田、斎藤、長島、松本＞
・来週は皆で炉辺集会を盛り上げましょう。
＜親睦委員会＞
・太田さん、浜中さんの歓迎会を５月18日
水曜日に開催いたします。場所は川松別

館、午後６時30分からです。ご参加よろし
くお願い致します。

＜馬場＞
・先週は夜間例会をして頂きありがとうござ
いました。

＜折原＞
・本日卓話をしてくださる村松勝様、太田隆
太様をご紹介させて戴きます。

第1217回ニコニコ金額	 23,000円
今年度ニコニコ累計額	 1,377,000円



＜今週担当　田村順二＞

マーケティングのノウハウを提供する。
歯医者から中小企業の支援をしていた。
（想い×戦略）　マーケティングに大切です。
市場創造→新しい客を作る。
　　　　↓
　　　活動（総合的な）のための調査
商品サービス　→　客に伝える　→　集客の
  ①（差別化）　　　②（魅力化）　　③（効率化）
①②③ ３Step MARKETING

例　Vanaの水（バナジウム）160μg
　　　　↓
　　　20 代・30 代の女性 “美と健康によいおしゃれなお水 ”
　　　　　　　　　　　　　　　　↓
　　　　　　　　　　　　　 SPA  WATER


